Inhalt

Inhalt ...
VOIrWOTT .....ooiiiiiiiiiiiiiitt e
Einleitung: Warum dieses Buch? ....................ccccoeiiiiinnnn.

R Grindungszuschuss und Einstiegsgeld:
Basiswissen zur Forderung ..............cccoeviviniiiniennen.
Wer hat Anspruch auf Forderung? ............ccccoevvivivennnnnn.
Ausgaben fiir Renten-, Kranken- und Pflege-
VETSICREIUNG ..ot
Das richtige Timing.........cccoeeeeviieiiieniieiieeie e
Vor der Griindung aktiv werden...........cocceeviienieniieneennnen.

Finden Sie die passende Geschdéfisidee..................c.ccceenne.
Was macht eine gute Geschiftsidee aus?............cccoeeueenee.
Wann sollten Sie einen Neuanfang wagen? .......................
Gute Geschiéftsideen tibernehmen..........ccccooeevinieninnenn.
Uber den richtigen Umgang mit Ideen..................coco........

Vom Geschaftsmodell Gber Preis- und Akquisitions-

Strategie zur Umsatzplanung..............cccccoeviiiiniiiinnieeniieennen,
Welches Geschéftsmodell liegt Threr Idee zugrunde?.........
So bestimmen Sie Thren Marktpreis.........cccocoeevevieriennennne.
Akquisitionsstrategie: So erreichen Sie Thr Mengenziel....
So gelangen Sie zur Umsatzplanung.............cccoceeveenneenne.

Stellen Sie lhr Geschéftsmodell auf die Probe.......................
Der Elevator Pitch — Ihr Schliissel zum Verkaufserfolg ....
Befragen Sie Thre Kunden, um Ihre Erfolgschancen
ZU VETDESSCITL ...ttt



Bauen Sie einen Prototypen — und setzen Sie ihn
der Realitit Qus ........ccooueeiiiiiiiiiiiiceeeeee e

So stellen Sie Thre Akquisemafnahmen
auf den Priifstand...........ccoooiiiiiniini

Der direkte Weg zum Businessplan .................cccoccoeviinnn.
Welche formalen Aspekte sind zu beachten? .....................
Schnell zum ersten Wurf ..o
Recherche und Uberarbeitung.............cccoovveevevevereeeennnn.
Zeitplan: vom ersten Wurf zum fertigen Businessplan......
Schreiben und schreiben lassen..........ccccocceevieiiieniennenne.

Der Textteil: Diese Fragen muss lhr Businessplan

beantworten .............ccccoooiiiiiiiiiiee e
Das Deckblatt .......ccooiiiiiiiiiiiieeeee e
Inhaltsverzeichnis .........cocevveviiiinicneiieeccceeeeeeen
Executive Summary .........ccccooeveeviieeniiieeniie e
Personliche Eignung...........ccocccvevviiiiiiiieiiie e,
Unternehmen und Produkte..........ccccooeeeiiniininninienienen
ZICIGIUPPEC. ..vveeiie ettt
Positionierung und Kundennutzen ............c.ccceeovevieennenen.
Markt- und Wettbewerbssituation ...........c.ccceceeverieneennenne.
Akquise- und Markteintrittsstrategie........ccceevvvveerveeerveennns
Interne Organisation ............ccoceeveeriererienieneeiieneeneeeeeeen
Zukunftsperspektiven ..........ccveeeeeiiieriieniieeieeeece e
Anhang/Anlagen..........cccoeevveeiiieeiiieeee e

Der Zahlenteil: Kosten, Umsatz und Gewinn.........................
Ihre Messlatte: der kalkulatorische Unternehmerlohn.......
Die Planung der KOSten .........cccocevieniinienienenieneeieeene,



Von der Kostenplanung zur Gewinnermittlung
(FInanzplanung)............ccceeeieeiiieniieiiieieeeee e

Liquiditétsplan und nétige Finanzierungsmittel.................

lhr Businessplan auf dem Prisfstand....................c.ccooce.
Die gravierendsten Fehler im Textteil des Businessplans.....
Die héufigsten Fehler im Zahlenteil des Businessplans ....

Andere hiufige Ablehnungsgriinde bei der Priifung
durch die Arbeitsagentur ...........ccccceeveeviierieeiienie e

Reichen Sie Thren Businessplan bei der
fachkundigen Stelle ein .........ccccooiieiiiiiieniiiiieeee,

Mehr als ein Buch: weitere Serviceleistungen ......................
Stichwortverzeichnis ...................cccoooiiiiiii,



